. BAUGEWERBE

Die neuesten keramischen Platten bringen modernstes Design ins Bad hinein.

Darauf Iasst sich bauen

Ob Gasbetonsteine, Furniertafer oder
Tonplatten — die Bernhard Ziegler & Sohne
AG in Flielen hat fir jedes Bauprojekt
das richtige Material. Sie baut aber nicht
nur auf ein schier unerschopfliches
Sortiment, sondern auch auf fachkundige
Beratung. Die Mitarbeiter haben friher

selbst zum Pickel gegriffen.

aul Stadler hat schon viele Baustellen gesehen. Seit Giber zwanzig Jahren be-
P sitzt er eine Zimmerei in Flelen. Sie ist spezialisiert auf Holzbauten jeder Art.
Daflir benétigt Stadler Material - Holzwaren, Isolationen, Werkzeuge. «Gut,
dass ich da auf die Bernhard Ziegler & S6hne AG zéhlen kann», sagt der diplo-
mierte Zimmerpolier. «Sie hat alles an Lager, was ich fiir meine Arbeit brauche.»
Stadler ist ein langjahriger Kunde des Flieler Bauhandelsbetriebs. Dieser steht
nur hundert Meter von der Zimmerei Paul Stadler entfernt, am See nahe der
Schiffstation. Fast taglich schaut Stadler vorbei - sei es fiir eine Fuhre Holz oder
bloss fiir eine Tube Kitt. «Bisher hat die Zusammenarbeit immer einwandfrei
geklappt», sagt Stadler. «<Auf die Bernhard Ziegler & S6hne AG ist Verlass.»

Was das Handwerkerherz begehrt

Paul Stadlers Lob kommt nicht von ungeféhr. Viele Bauunternehmen und
Hobbyheimwerker setzen auf die Bernhard Ziegler & Schne AG als verlassliche
Partnerin. Sie ist in Uri denn auch seit Jahrzehnten fiihrend im Handel mit Bau-
materialen, Holzwerkstoffen und keramischen Platten. Auf sechs Hallen vertei-

len sich 8500 Produkte — von Gasbetonsteinen
Uber Furniertafer bis hin zu Tonplatten. «Bei uns
findet der Kunde alles, was sein Herz begehrt»,
sagt Geschéftsfuhrer Oskar Vollenweider. «Und
das in guter Schweizer Qualitat und zu glinstigen
Preisen.»

Vor Ort erwartet die Kunden auch ein Verkaufsla-
den. Dort erhalten sie auch Werkzeug und Farbe.
Die gewtiinschte Farbe wird gleich an Ort und
Stelle gemischt. Wer noch Zeit hat, kann die Holz-
und Keramikausstellung besichtigen.

Dank des breiten Sortiments, des grossen Lagers
und den guten Kontakten zu den Schweizer Lie-
feranten kann die Bernhard Ziegler & Sohne AG
auch Winsche erftillen, die eilen. «Wir sind in
der Lage, jederzeit kurzfristig zu reagieren», sagt
Vollenweider. Die Kunden kénnen sich ihre Ware
liefern lassen. Oder sie holen sie gleich selber ab.

Spezialisten vom Boden bis zum Dach

Doch die Bernhard Ziegler & Sohne AG besticht
nicht nur mit ihrem umfangreichen und qualitativ
hoch stehenden Sortiment. Stark ist sie auch in
der Beratung. Moglich machen es Mitarbeiter, die
friher selber auf dem Bau tétig waren — als Mau-
rer, Schreiner und Zimmermann. Sie kennen das
Material und wissen aus dem Berufsalltag, worauf
es beim Bauen ankommt. «So kénnen wir jeden
Kunden optimal beraten, auch den Nicht-Profi»,
sagt Tino Briker, Chef Baumaterialien. «Vom Bo-
den bis zum Dach haben wir Spezialisten. Sie sor-
gen je nach Beddirfnis fiir das passende Material.
Damit lassen sich die Arbeiten auf der Baustelle
dann problemlos ausfuihren.»

Um den steigenden Anspriichen gerecht zu wer-
den, lassen sich auch bewdhrte Mitarbeiter stetig
intern weiterbilden. «Nurwenn wir a jour bleiben,
kénnen wir uns im hart umkampften Markt be-
haupten», betont Geschéftsfiihrer Vollenweider.
«Als Marktleader in Uri wollen wir weiterhin Pra-
senz markieren.»

Tourismusresort steigert Nachfrage

Prasent ist die Bernhard Ziegler & Séhne AG ver-
mehrt auch in Andermatt. Dort hat sie vor einem
Jahr eine Zweigstelle eroffnet. Grund ist das ge-
plante Tourismusresort des dgyptischen Investors
Samih Sawiris. Das zu erwartende Bauvolumen
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hat bereits eine grossere Bautdtigkeit in der Region ausgel6st. Baumaterial ist
gefragter denn je. Da ist der Flueler Bauhandelsbetrieb jetzt zur Stelle. Der Start
in Andermatt ist denn auch geglickt.

Wie auch immer sich das Geschaft dort entwickelt: Die Bernhard Ziegler & Séhne
AG will eine verlassliche Partnerin bleiben. «Wir zihlen auf unsere treue Kund-

schaft», sagt Oskar Vollenweider. Dazu gehort weiterhin der Flieler Zimmerpo-
lier Paul Stadler. «Mit mir ist auch in Zukunft zu rechnen», verspricht er.

‘ Hier finden die Kunden der Bernhard Ziegler & Sohne AG alles, was ihr Herz begehrt.

Vom kleinen Handler zum Marktfiithrer

Die Bernhard Ziegler & S6hne AG in Fliielen ist ein Familienbetrieb mit langer
Tradition. 1895 machte Ziegelbrenner Bernhard Ziegler aus der Ziegel- und Kalk-
brennerei einen Baumaterialhandel. 1956 {ibernahm Bernhard Ziegler junior das
Geschdft. Er fiihrte es als Einzelfirma weiter — bis 1969 sein Sohn Emil in den
Betrieb eintrat. Die Firma wuchs nun schnell. Sie vergrosserte ihr Sortiment, baute
Lagerhallen und stellte neue Mitarbeiter ein. So entwickelte sie sich zur unan-
gefochtenen Marktfiihrerin in Uri. Fast hundert Prozent der Kunden kommen aus
Uri. Mit dem Wachstum &nderte sich auch die Firmenstruktur. Seit 1990 ist das
Unternehmen eine Aktiengesellschaft.

Die Aktienmehrheit hdlt seit 2007 die Handelsgesellschaft Commerciale (HGC),
eine der filhrenden Baumaterialienhandlerinnen in der Schweiz. Das ermdglichte
eine nachhaltige Zusammenarbeit. Im Jahr 2008 {ibernahm der heute 52-jahrige
Biirgler Baumeister Oskar Vollenweider die Geschaftsfiihrung von Emil Ziegler, der
noch als Verwaltungsratsprasident tdtig ist. Insgesamt beschaftigt die Bernhard
Ziegler & Sohne AG zwanzig Mitarbeiter, darunter drei Lernende. Die Lernenden
werden zu Logistikern ausgebildet.




